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Marketing terv

1.1 Betekintés vállalkozásunk arculatába
	Vállalkozói alternatívák leírása

	Vállalkozás neve:
	HaiRebirth

	Kinek, mely vevőcsoportnak termelünk:
	· Neumann János Középiskola és Kollégium tanulói és tanárai
· egri középiskolák és tanárképző főiskola diákjai, hallgatói

· Fodrászok

	Milyen igényeket elégítünk ki:
	· hiúság
· kíváncsiság

	Milyen termékekkel, szolgáltatásokkal:
	A4-es méretű papírlapon 8 db színes kép
· e-mailben postázva

· nyomtatva

	Milyen inputokból:
	· fényképezőgép

· számítógép

· nyomtató

· projektor

	Milyen átalakító tevékenységekkel, transzformációkkal:
	· fényképezés
· nyomtatás/e-mail

	Inputokat mely forrásból beszerezve:
	Neumann János Középiskola és Kollégium


Vállalkozásunkat, amely a HAIREBIRTH nevet viseli, 2007. szeptemberében alapítottuk meg a Junior Achievement Magyarország Alapítvány versenyfelhívására.
Fő tevékenységeink közé tartozik a frizuratervezés, valamint segítségnyújtás az egyénhez leginkább illő hajviselet kiválasztásában, minden korosztály számára. Tanácsainkat különböző szempontok figyelembe vételével osztjuk, ilyen például az arcforma, bőrtónus, szemszín. Ennek megfelelően vásárlóink számos fizura kombináció közül választhatják meg a számukra kedvező hajkölteményeket.
1.2 Termékünkről, szolgáltatásunkról

A termék elkészülésének procedúrája 10-15 percet igényel. Az elkészítéshez szükséges  eszközöket a Neumann János Középiskola és Kollégium szolgáltatja nekünk. Miután vevőinkről digitális fényképet készítettünk, s ezt számítógépre feltöltöttük, egy interneten található program segítségével a vásárló választásához igazodva a frizurákat az archoz illesztjük. Szolgáltatásunk alapcsomagja 8 darab színes arcképet tartalmaz a kiválasztott haj kombinációkkal, amit A4-es méretű papírlapon még a helyszínen  kézbe kapnak vásárlóink, valamint kérésre e-mailben postázunk.
1.3 Vásárlói kör

Szolgáltatásunkkal elsősorban a számunkra könnyen elérhető vásárlói rétegeket célozzuk meg, jelen esetünkben ez nem más, mint iskolánk, a Neumann János Középiskola és Kollégium tanulói és tanárai, Eger város középiskoláinak diákjai, az egri Tanárképző Főiskola hallgatói, valamint az Egerben működő fodrászok, kiknek munkáját programunkkal ugyanolyan mértékben könnyíthetjük, mint a kíváncsi, esetleg választásában bizonytalan vendégét.
1.4 Információ eljutása a célpiachoz

Vállalkozásunk létrejötte óta aktív munkát folytatunk. Kollégiumunkban szívesen állunk a szolgáltatásunk iránt érdeklődők rendelkezésére. Nagy figyelmet fordítunk vállalkozásunk népszerűsítésére is, fontosnak tartjuk minél több információ eljutását a célcsoportokhoz. Ebben többek között segítségünkre válik az iskolában működő „suli-rádió”. Színes plakátainkkal, szórólapjainkkal is minél több vásárlót szeretnénk magunk köré vonzani.
A vállalat működése során tevékenységünk bemutatására is sort kerítettünk kisebb közönség előtt, kollégiumunkban.

1.5 Fejlesztések
Vállalkozásunk sikerére való tekintettel korábbi terveinket is sikerült megvalósítanunk, s az elmúlt időszakban egy Egerben igen elismert fodrásszal is kapcsolatba léptünk, kitől olyan szakmai segítséget, útmutatást kapunk, amit kiválóan alkalmazhatunk a vásárlóinknak nyújtott  
 tanácsadás során.
Szervezeti terv
2.1 Vállalkozásunk résztvevői
Vállalkozásunkat kezdetben 3 fővel indítottuk, viszont a hatékony munka érdekében szükségét éreztük (a bővítésnek) egy újabb ember bevételének. Így jelenleg vállalkozásunk 4 főt számlál, s itt kell még megemlítenünk segítőtanárunk, Kolman Miklós nevét.

A munkamegosztás kialakításánál figyelembe vettük azt, hogy ki miben tehetségesebb, kihez melyik részfeladat áll legközelebb, ugyanis ezen tényezők figyelmen kívül hagyása jelentősen csökkentené munkánk hatékonyságát.

2.2 Munkamegosztás

A rendszerezett és alapos működés érdekében különböző beosztások is születtek. 
Alkusz Kincső vállalkozásunk termelési igazgatója. Tevékenységei közé tartozik a termeléshez szükséges emberi erőforrások és folytonos fejlődés biztosítása, valamint a munka során rá hárul a fényképek feltöltésének, valamint a program kezelésének feladata.

Bernáth Ágnes a pénzügyi igazgatói posztot tölti be. Feladata a pénzügyi adatok naprakész ismerete, helyszínen történő adminisztrációs munkálatok lebonyolítása, számlák kiállítása.
Kormos Kinga vállalatunk ügyvezető igazgatója. Munkaköri tevékenységei közé sorolható a vásárlókkal való kapcsolattartás, tanácsadás, segítségnyújtás, valamint a vállalat ügyeinek intézése, annak népszerűsítése.
Szabó Regina értékesítési igazgató feladata a „termelés” során a fénykép készítése, design tervezése, szükség esetén a számítógép mellett történő teendők megkönnyítése.

Kolman Miklós tanár úr nagy segítség számunkra, hasznos tanácsokkal lát el minket a vállalat működtetésével kapcsolatban.

A pillanatnyi munkamegosztás teljesen optimális számunkra, eredményes termelést tesz lehetővé. 

Pénzügyi jelentés, kalkuláció

3.1. Kezdeti kalkulációk
Vállalkozásunk működésének kezdeti stádiumában tapasztalat és információ híján nem nyílt lehetőségünk pontos kalkuláció elkészítésére, de igyekeztünk reális helyzetet felvázolni a lehetséges bevételeket és kiadásokat illetően. E kalkuláció szerint szolgáltatásunkat körülbelül évi 840 alkalommal vennék igénybe. Feltételezéseink szerint a döntő többség e-mailben szeretné termékünket kézhez kapni.

	összesen:
	100%
	840 fő
	egység ár
	összesen

	E-mail:
	70%
	588 fő
	150Ft
	88 200Ft

	Nyomtatás:
	30%
	252 fő
	250Ft
	63 000Ft

	Bevétel:
	
	
	
	    151 200Ft


	Költségek:
	egy termékre eső előállítási költség
	igénybevevők száma
	összesen

	E-mail:
	120Ft
	588Ft
	70 560Ft

	Nyomtatás:
	160Ft
	252Ft
	40 320Ft

	Kiadás:
	
	
	        110 880Ft


	Elvárt éves profit:
	                                       40 320Ft


3.2
Jelenlegi helyzet
A működés során örömmel tapasztaltuk, hogy szolgáltatásunk iránti kereslet igen nagy, ezért decemberben árainkat ehhez mérten emeltük. 

Mivel vállalatunk története közel fél éve íródik, így módunkban áll pontos pénzügyi helyzetünk felvázolása is.

2007 Szeptember – 2008 Január
	Eredeti árhoz tartozó bevétel:
	10 900Ft

	Új árhoz tartozó bevétel:
	  8 000Ft

	Összes bevétel:
	18 900Ft

	
	

	Kiadások:
	  1 600Ft

	
	

	Profit:
	17 300Ft


3.2.1    Értékelés
Amint látható, ahogy azt a kalkuláció során is reméltük, vállalkozásunk profitáló (nyereséges). 

Tapasztalataink, a vásárlói (visszajelzések) vélemény, és a kimutatott eredmény alapján véleményünk szerint vállalkozásunkat mindenképpen megéri működtetni, s a jövőben is az eddigiekhez hasonlóan, (további fejlesztéseket is esetleges fejlesztésekkel szeretnénk ezt művelni. 

Logo terv

 A logo megválasztásánál igyekeztünk a vállalkozás profilját, tevékenységét minél lényegretörőbben, élethűbben visszaadni, s íme megszületett vállalkozásunk logoja:
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